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				SKAT vil nu alligevel, efter møde med AutoBranchen Danmark, behandle kon-kret forhandlerkritik af sagsbehandlingen i kontrolprojektet ’flytning af avancer’, også selvom de pågældende bilforhand-lere ikke ønsker at stå frem med navns nævnelse. 

				Kursskiftet sker efter, at AutoBranchen Danmark, på et møde den 10. januar, har forelagt SKATs koncerndirektør Jesper Rønnow og chef for SKAT Indsats Erling Andersen de mange anonymiserede ek-sempler fra forhandlere på problematiske forhold i SKATs kontroller. Det er samti-dig aftalt, at AutoBranchen Danmark bli-ver indgangen i forhold til en drøftelse af kontrollernes rimelighed og lovlighed.

				Hos bilforhandlerne hersker der udbredt tilfredshed med SKATs nye linje.

				”Jeg vil gerne kvittere for, at SKAT kom-mer forhandlerne i møde på den måde. Deres beslutning betyder, at vi kan kom-me videre med nogle af de mange kon-krete eksempler på kritisable forhold, som vi tidligere har fremlagt for SKAT,” siger Jens Brendstrup, administrerende direktør for AutoBranchen Danmark, der dermed henviser til den dialog, som or-ganisationen længe har ført med SKAT. 

				Ifølge Jens Brendstrup tilbød SKAT i øv-rigt at informere mere detaljeret om prak-sis i kontrolsagerne via egne eller Auto-Branchen Danmarks nyhedsbreve i takt med, at der falder afgørelser.

				”Med en større åbenhed og bedre kom-munikation fra SKAT kan vi med tiden få sat de hegnspæle eller hjørneflag for registreringsafgiftslovens fortolkning op, som vi på forhandlernes vegne længe har efterspurgt. Derfor glæder det os, at SKAT også vil orientere branchen på nogle af vores medlemsarrangementer i fremtiden”, siger Jens Brendstrup.

				Blanket i tilfælde af ansvarssag

				SKAT oplyser, at man på nuværende tidspunkt har afsluttet 27 kontrolsager omhandlende flytning af avancer siden projektet gik i luften i december 2012. I 18 af disse tilfælde fandt SKAT grundlag for at kræve efterbetaling af registreringsaf-gift. Seks af sagerne har givet anledning til at iværksætte en ansvarssag over for forhandlerne. 

				Netop spørgsmålet om ansvarssagerne har været et centralt punkt i AutoBran-chen Danmarks kritik. I flere konkrete sa-ger har SKAT nemlig sigtet bilforhandlere alt for sent i sagsforløbene, således at 

				bilforhandlere har været uvidende om, at de var genstand for en undersøgelse om strafbare forhold. 

				På mødet tog SKAT kritikken til efterret-ning og oplyste i øvrigt, at der eksisterer en blanket, som SKATs medarbejdere skal præsentere for bilforhandleren i det øjeblik, at SKAT får mistanke om, at der kan være grundlag for en ansvarssag.

				”Vi opfordrer vores medlemmer til, at de er opmærksomme på, om de får ud-leveret og underskrevet blanketten i til-fælde af et besøg fra SKAT. Hvis det sker, bør man omgående søge råd-givning hos eksempelvis vores SKATtaskforce”, siger Jens Brendstrup.

				Fokus på avancer også i 2014

				Også i 2014 vil SKAT fastholde sit fokus på problematikken. Det fremgår af den indsatsplan, som SKAT hvert år offentlig-gører om sit arbejde for det kommende år. I indsatsplanen lægges der dog vægt på, at en indsats ikke iværksættes uden, at brancheorganisationen orienteres for-ud. 

				Desuden understreges det, at de SKAT-medarbejdere, der udfører kon-trollen, skal være kompetente inden for det pågældende område - et punkt, som AutoBranchen Danmark igennem længe-re tid har kritiseret SKAT for ikke at op-fylde.
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				Et vigtigt element i fusionen mellem FAI og D·A·F til AutoBranchen Danmark er at styrke dialogen og samarbejdet mellem forhandlerværkstederne og autolakererne. 

				”Dialogen og samarbejdet mellem autola-kererne og forhandlerværkstederne skal 

				styrkes yderligere, og autolakererne skal i langt højere grad inddrages i forhandlin-ger med forsikringsselskaberne omkring vilkår og priser”, udtalte AutoBranchen Danmarks næstformand, Lasse Jæger Jensen, på det netop afholdte bestyrel-sesseminar i AutoBranchen Danmark den 

				28.-29. januar på Kongebrogården i Mid-delfart.

				”Ved målrettet at styrke samarbejdet mel-lem forhandlere, værksteder og autolake-rerne kan der høstes oplagte gevinster, der vil afspejle sig direkte på virksomhe-dernes bundlinje”, uddyber Lasse Jæger Jensen. 

				Et tæt dagligt samarbejde vil effektivisere skadesudbedringen betragteligt, da den faglige grænseflade mellem pladesmed og autolakerer er et centralt fokuspunkt for at sikre den korrekte bund før lakering. Forkert udført arbejde kan undgås og kva-liteten sikres, hvis begge parter er skarpe på forudsætningerne for udbedringsarbej-det, og en effektiv planlægning og logistik kan sikres ved et tættere samarbejde.

				Det er vigtigt for den korrekte prissætning af arbejdet, at forhandlerværkstederne inddrager autolakereren, inden der for-handles med forsikringsselskabet. 

				Traditionelt har forhandlerne kæmpet for egne timepriser først, og laktimepriserne har været lidt af et stedbarn. Bestyrelsen i AutoBranchen Danmark anbefaler der-for kraftigt, at autolakereren tages med til forhandlingerne med forsikringsselskabet. Alternativt er det vigtigt, at parterne har af-klaret deres indbyrdes aftaleforhold, inden forhandleren forhandler med selskabet.

				”Vi kan se, at gabet mellem det, forsik-ringsselskaberne udbetaler til værksteder-ne for at reparere skader, og det, de får ind i præmieindtægter, stadig stiger. Værkste-derne tjener mindre og mindre, og et styr-ket samarbejde mellem autolakerere og værksteder kan være med til at rette op på dette”, siger underdirektør i AutoBranchen Danmark, Michael Nørregård.
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				AutoBranchen Danmark holdt fredag den 30. januar re-ception i anledning af underdirektør Michael Nørregårds 25 års jubilæum. 

				Flere end 100 samarbejdspartnere, kol-leger og venner af huset mødte op for at fejre Mr. FAI, som Michael pas-sende kaldes for de mange års dedikerede ar-bejde for autolakererne.

				Bestyrelsesformand for AutoBranchen Danmark, Hans-Jørgen Jørgensen bød de fremmødte velkommen. Her-efter var det næstformand Lasse Jæger Jensen, der på AutoBranchen Danmarks vegne holdt tale for Michael.

				I sin tale, fortalte Lasse anekdoter fra branchen gen-nem de 25 år, Michael har været med. Han fremhævede Michaels store arbejde og mange bedrifter og han roste Michaels store engagement og vi-den om branchen, samt hans evne til at håndtere og stå imod presset i en bran-che, der har oplevet mange udfordringer gennem de se-neste 25 år.

				I sin takketale udtrykte Michael sin glæ-de over fusionsfor-løbet mellem FAI og D·A·F. En fusion der var gennemført uden gnidninger og i en konstruktiv dia-log. Michael ser nu frem til flere spæn-dende udfordringer I AutoBranchen Dan-mark.

			

		

		
			
				AutoBranchen Danmark har indgået en aftale med Danica Pension, som giver vo-res medlemmer adgang til en attraktiv ord-ning, der, udover pension, rummer både produkt- og servicepakker, som vil være til gavn for virksomhedernes medarbejdere. 

				Medlemmer af AutoBranchen Danmark får adgang til betydelige økonomiske for-dele i form af rabatter på risikopriser og omkostninger samt servicepakker.

				Produktpakken vil indeholde tab af er-hvervsevne, kritisk sygdom, død, alder-sopsparing samt bank- og skadesforsik-ringsprodukter, og med servicepakken kan Danica Pension tilbyde personlig 

				rådgivning og løsninger i forbindelse med afdækning af risiko vedrørende aldersop-sparing, sygdom, flytning til udlandet, virk-somhedsøkonomi og overenskomstmæs-sige udfordringer.

				Virksomheder, der allerede i dag har en ordning med Danica Pension, kan med fordel blive overflyttet til den nye ordning. Danica Pension vil kontakte AutoBran-chen Danmarks medlemsvirksomheder for at høre, om de ønsker at indgå en aftale eller vil vide mere om de mulighe-der, aftalen giver. Aftalen vil kunne læses på www.autobranchendanmark.dk og vil også blive udsendt i en trykt publikation.
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				For mange var det noget overraskende, at 2013 blev et rekordår, hvor især de små mikrobilers lave priser har bidraget til det høje bilsalg. Det forventes, at bil-salget vil falde til et mere normalt niveau end det, vi har set de seneste tre år, men vi forventer ikke, at det vil ændre sig me-get i 2014. Bilsalget vil formentlig ligne det, vi har set i 2012, og dermed ligge omkring de 170.000 personbiler. 

				Bilsalget i år kan dog vise sig at blive bedre end 2013, da vi forventer, at for-brugerne i højere grad vil købe større biler, som vi har set de seneste måne-

				der. Så bilforbruget forbliver uændret, det vil bare være fordelt på færre biler. Skatteministeriet forventer, at provenuet fra registreringsafgiften stiger i 2014 med mere end en milliard, og det støtter vores formodning om, at 2014 bliver et bedre år end 2013. 

				Varebilsalget har ligget stabilt omkring de 24.000 varebiler de seneste tre år, og det vil nok ikke ændre sig. Der er dog den generelle opfattelse, at 2014 bliver et bedre år set fra et samfundsøkonomisk synspunkt. Så vi forventer, at 2014 vil lig-ge lidt over det, som er set de seneste år. 

			

		

		
			
				Personbilsalget 2000 - 2014
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				Anm.: 2014 bilsalget er AutoBranchen Danmarks estimat

				Kilde: DMR og egne beregninger

			

		

		
			
				
					
				
			

		

		
			
				Bilsalget 2014
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				Dansk makkerpar gennemførte Mongol Rally 2014

			

		

		
			
				Mod hårde odds klarede de to danske ven-ner Andreas Rytlig og Christian Nørager sig igennem det traditionsri-ge Mongol Rally efter knap 18.000 kilometers kørsel gen-nem 22 lande – og vel og mærke i en gammel nedslidt bil.

				De to eventyrlystne danskere Andreas og Christian og deres team ”Team No Khan Do”, har brugt det meste af sommeren på at gennemføre det traditionsrige motorløb 

				”Mongol Rally”, der i år havde start i Lon-don og mål i Ula-anbaatar - hovedstaden i Mongoliet. Der var til løbet tre simple reg-ler:

				Til den lange tur havde de anskaffet sig en Nissan Micra 1.0 fra 1998 til 4000 kr. Hverken bremser eller udstødning virkede optimalt, og kølerhjelmen sad løst. 

				På trods af disse problemer, lykkedes det at gøre bilen klar til starten i London den 20. juli, hvor de kunne begive sig ud på de-res lange eventyr mod Ulaanbaatar i Mon-goliet. 

				Selvom bilen var godt kørende fra start, var vejen til mål belagt med en del udfordrin-ger, da de kørte gennem både vand, sand og ad de mest håbløse veje. Det holdt hårdt for Micraen, og der var flere gange frygt for, at den ville bukke under for presset.

				Til stor lettelse og glæde for Andreas og Christian lyk-kedes det dem dog endelig at krydse målstregen den 4. september efter en 47 dages lang rejse.

			

		

		
			
				1. man skulle køre i en lille, gam-mel og slidt bil

				2. man var på egen hånd, og

				3. man skulle skaffe mindst 1000 pund til velgørenhed.
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				AutoBranchen Danmark repræsenterer bilforhandlere, bilværksteder og autolakererier, vi har 900 medlemmer med 1.100 forretningssteder over hele landet, som til sammen beskæftiger mere end 20.000 medarbejdere og omsætter for ca. 50 mia. kr. om året. AutoBranchen Danmark er en fusion af Danmarks Automobilforhandlerforening (D·A·F) og Foreningen af Auto- og Industrilakerere (FAI) pr. 1. januar 2014.
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function RegisterInteractiveHandlers() {
RegisterButtonEventHandlers();
ProcessAnimations();
ProcessMedia();
}
function ProcessMedia() {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenMedia");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-mediaOnPageLoadActions");
if(actions) {
var descendants = oFrame[i].getElementsByTagName('*');
for(var j = 0; j < descendants.length; j++) {
var e = descendants[j];
var tagName = e.tagName.toLowerCase();
if(tagName == 'video' || tagName == 'audio') {
if(e.paused) {
var selfContainerID = e.id;
eval(actions);
}
}
}
}
}
}
function ProcessAnimations() {
	var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
	for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
		var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageLoadActions");
		if(actions) {
			var selfContainerID = oFrame[i].id
			eval(actions);
		}
		var cn = oFrame[i].className;
		if(cn.indexOf("_idGenCurrentState") != -1) {
			var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnStateLoadActions");
			if(actions) {
				var selfContainerID = oFrame[i].id
				eval(actions);
			}
		}
		actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
		if(actions) {
			oFrame[i].addEventListener("touchend", function(event) { onTouchEndForAnimations(this, event) }, false);
			oFrame[i].addEventListener("mouseup", function(event) { onMouseUpForAnimations(this, event) }, false);
		}
		actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfRolloverActions");
		if(actions) {
			oFrame[i].addEventListener("mouseover", function(event) { onMouseOverForAnimations(this, event) }, false);
		}
	}
	document.body.addEventListener("touchend", function(event) { onPageTouchEndForAnimations(this, event) }, false);
	document.body.addEventListener("mouseup", function(event) { onPageMouseUpForAnimations(this, event) }, false);
}
function onPageTouchEndForAnimations(element, event) {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
}
function onPageMouseUpForAnimations(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenAnimation");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnPageClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
}
function onTouchEndForAnimations(element, event) {
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseUpForAnimations(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfClickActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOverForAnimations(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
var animationClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationClass");
var cn = element.className;
if (cn.indexOf(animationClassName) != -1 ) {
return;
}
var classID = element.getAttribute("data-animationObjectType");
var oFrame = document.getElementsByClassName(classID);
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
var actions = oFrame[i].getAttribute("data-animationOnSelfRolloverActions");
if(actions) {
var selfContainerID = oFrame[i].id;
eval(actions);
}
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function RegisterButtonEventHandlers() {
var oFrame = document.getElementsByClassName("_idGenButton");
for (var i = 0; i < oFrame.length; i++) {
oFrame[i].addEventListener("touchstart", function(event) { onTouchStart(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("touchend", function(event) { onTouchEnd(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mousedown", function(event) { onMouseDown(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseup", function(event) { onMouseUp(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseover", function(event) { onMouseOver(this, event) }, false);
oFrame[i].addEventListener("mouseout", function(event) { onMouseOut(this, event) }, false);
}
}
function hasAppearance(element, appearance) {
var childArray = element.children;
for(var i=0; i< childArray.length; i++) {
var cn = childArray[i].className;
if(cn.indexOf(appearance) != -1) {
return true;
}
}
return false;
}
function isDescendantOf(child, parent) {
var current = child;
while(current) {
if(current == parent)
return true;
current = current.parentNode;
}
return false;
}
function addClass(element,classname) { 
var cn = element.className;
if (cn.indexOf(classname) != -1 ) {
return;
}
if (cn != '') {
classname = ' ' + classname;
}
element.className = cn + classname;
}
function removeClass(element, classname) {
var cn = element.className;
var rxp = new RegExp("\\s?\\b" + classname + "\\b", "g");
cn = cn.replace(rxp, '');
element.className = cn;
}
function onMouseDown(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Click')) {
addClass(element, '_idGenStateClick');
}
var actions = element.getAttribute("data-clickactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseUp(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-releaseactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOver(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
if (event.relatedTarget) {
if(isDescendantOf(event.relatedTarget, element)) return;
}
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Rollover')) {
addClass(element, '_idGenStateHover');
}
var actions = element.getAttribute("data-rolloveractions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onMouseOut(element, event) {
var is_touch_device = 'ontouchstart' in document.documentElement;
if (is_touch_device) return;
if (event.relatedTarget) {
if(isDescendantOf(event.relatedTarget, element)) return;
}
removeClass(element, '_idGenStateHover');
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-rolloffactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onTouchStart(element, event) {
if (hasAppearance(element, '_idGen-Appearance-Click')) {
addClass(element, '_idGenStateClick');
}
var actions = element.getAttribute("data-clickactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onTouchEnd(element, event) {
removeClass(element, '_idGenStateClick');
var actions = element.getAttribute("data-releaseactions");
if(actions) {
eval(actions);
}
event.stopPropagation();
event.preventDefault();
}
function onHide(id) {
var element=document.getElementById(id);
handleMSOStateParentOfObject(element);
addClass(element, '_idGenStateHide');
}
function onShow(id) {
var element=document.getElementById(id);
handleMSOStateParentOfObject(element);
removeClass(element, '_idGenStateHide');
}
function handleMSOStateParentOfObject(element) {
var prev = element;
var parent = prev.parentNode;
var found;
while(parent && !found) {
var cn = parent.className;
if(cn && cn.indexOf('_idGenMSO') != -1)
found = true;
else
prev = parent;
parent = prev.parentNode;
}
if(found) {
var nextState = prev;
var mso_states = parent.children;
for (var i = 0, state; state = mso_states[i]; i++) {
var cn = state.className;
if (cn.indexOf('_idGenCurrentState') != -1 ) {
handleMediaInMSOState(state);
removeClass(state, '_idGenCurrentState');
addClass(state, '_idGenStateHide');
removeClass(nextState, '_idGenStateHide');
addClass(nextState, '_idGenCurrentState');
return;
}
}
}
}
function goToDestination(ref) {
window.location.href = ref;
}
function handleMediaInMSOState(element) {
/*This function is used to stop playing media present in current state when we move from current state to another state.*/
var descendants = element.getElementsByTagName('*');
for(var i = 0; i < descendants.length; i++) {
var e = descendants[i];
var tagName = e.tagName.toLowerCase();
if(tagName == 'video' || tagName == 'audio') {
if(!(e.paused)) {
e.currentTime = 0;
e.pause();
}
}
}
}
function handleAnimationInMSOState(element) {
/*This function is used to trigger mso state load animations.*/
var cn = element.className;
if(cn.indexOf("_idGenAnimation") != -1) {
var startClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationStartState");
var endClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationEndState");
removeClass(element, endClassName);
addClass(element, startClassName);
var actions = element.getAttribute("data-animationOnStateLoadActions");
if(actions) {
var selfContainerID = element.id;
eval(actions);
}
}
var descendants = element.getElementsByTagName('*');
for(var i = 0; i < descendants.length; i++) {
var e = descendants[i];
var cn = e.className;
if(cn.indexOf("_idGenAnimation") != -1) {
var startClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationStartState");
var endClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationEndState");
removeClass(element, endClassName);
addClass(element, startClassName);
var actions = e.getAttribute("data-animationOnStateLoadActions");
if(actions) {
var selfContainerID = e.id;
eval(actions);
}
}
}
}
function goToNextState(mso_id, loopBack, startDelay) {
setTimeout(function() { goToNextStateWrapper(mso_id, loopBack) }, startDelay*1000);
}
function goToNextStateWrapper(mso_id, loopBack) {
var mso_element = document.getElementById(mso_id);
removeClass(mso_element, '_idGenStateHide')
var mso_states = mso_element.children;
for (var i = 0, state; state = mso_states[i]; i++) {
var cn = state.className;
if (cn.indexOf('_idGenCurrentState') != -1 ) {
if (loopBack)
var nextState = (i == mso_states.length - 1) ? mso_states[0] : mso_states[i + 1];
else
var nextState = (i == mso_states.length - 1) ? mso_states[i] : mso_states[i + 1];
handleMediaInMSOState(state);
removeClass(state, '_idGenCurrentState');
addClass(state, '_idGenStateHide');
removeClass(nextState, '_idGenStateHide');
addClass(nextState, '_idGenCurrentState');
handleAnimationInMSOState(nextState);
return;
}
}
}
function goToPreviousState(mso_id, loopBack, startDelay) {
setTimeout(function() { goToPreviousStateWrapper(mso_id, loopBack) }, startDelay*1000);
}
function goToPreviousStateWrapper(mso_id, loopBack) {
var mso_element = document.getElementById(mso_id);
removeClass(mso_element, '_idGenStateHide')
var mso_states = mso_element.children;
for (var i = 0, state; state = mso_states[i]; i++) {
var cn = state.className;
if (cn.indexOf('_idGenCurrentState') != -1 ) {
if (loopBack)
var prevState = (i == 0) ? mso_states[mso_states.length - 1] : mso_states[i - 1];
else
var prevState = (i == 0) ? mso_states[0] : mso_states[i - 1];
handleMediaInMSOState(state);
removeClass(state, '_idGenCurrentState');
addClass(state, '_idGenStateHide');
removeClass(prevState, '_idGenStateHide');
addClass(prevState, '_idGenCurrentState');
handleAnimationInMSOState(prevState);
return;
}
}
}
function goToState(mso_id, stateName, goBackToPreviousState, startDelay) {
setTimeout(function() { goToStateWrapper(mso_id, stateName, goBackToPreviousState) }, startDelay*1000);
}
function goToStateWrapper(mso_id, stateName, goBackToPreviousState) {
var mso_element = document.getElementById(mso_id);
removeClass(mso_element, '_idGenStateHide')
var mso_states = mso_element.children;
for (var i = 0, state; state = mso_states[i]; i++) {
var cn = state.className;
if (cn.indexOf('_idGenCurrentState') != -1 ) {
var prevState = state;
if(nextState) {
handleMediaInMSOState(prevState);
removeClass(prevState, '_idGenCurrentState');
addClass(prevState, '_idGenStateHide');
removeClass(nextState, '_idGenStateHide');
addClass(nextState, '_idGenCurrentState');
if(goBackToPreviousState)
addClass(prevState, '_idGenPreviousState');
handleAnimationInMSOState(nextState);
}
}
var stateAttr = state.getAttribute('data-idGenObjectState');
if (stateAttr == stateName) {
var nextState = state;
if(prevState) {
handleMediaInMSOState(prevState);
removeClass(prevState, '_idGenCurrentState');
addClass(prevState, '_idGenStateHide');
removeClass(nextState, '_idGenStateHide');
addClass(nextState, '_idGenCurrentState');
if(goBackToPreviousState)
addClass(prevState, '_idGenPreviousState');
handleAnimationInMSOState(nextState);
}
}
}
}
function playAnimatedElement(animated_element, className, hideAfterAnimating) {
removeClass(animated_element, '_idGenStateHide');
removeClass(animated_element, '_idGenPauseAnimation');
var cn = animated_element.className;
var previousAnimationClass = animated_element.getAttribute("data-idGenAnimationClass");
if ((cn.indexOf(className) == -1) && (cn.indexOf(previousAnimationClass) == -1)) {
addClass(animated_element, className);
animated_element.setAttribute("data-idGenAnimationClass", className);
}
else {
removeClass(animated_element, className);
removeClass(animated_element, previousAnimationClass);
animated_element.removeEventListener("webkitAnimationEnd", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
animated_element.removeEventListener("animationend", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
setTimeout(function() {addClass(animated_element, className)}, 10);
animated_element.setAttribute("data-idGenAnimationClass", className);
}
animated_element.addEventListener("webkitAnimationEnd", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
animated_element.addEventListener("animationend", function(evt) { onPlayAnimationEnd(this, hideAfterAnimating, evt) });
}
function playAnimation(animation_id, className, startDelay, hideAfterAnimating) {
var animated_element = document.getElementById(animation_id);
handleMSOStateParentOfObject(animated_element);
var startClassName = animated_element.getAttribute("data-idGenAnimationStartState");
var endClassName = animated_element.getAttribute("data-idGenAnimationEndState");
removeClass(animated_element, endClassName);
addClass(animated_element, startClassName);
setTimeout(function(){playAnimatedElement(animated_element, className, hideAfterAnimating)}, startDelay*1000);
}
function onPlayAnimationEnd(element, hideAfterAnimating, evt) {
var className = element.getAttribute("data-idGenAnimationClass");
var startClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationStartState");
var endClassName = element.getAttribute("data-idGenAnimationEndState");
removeClass(element, className);
removeClass(element, startClassName);
addClass(element, endClassName);
if(hideAfterAnimating)
addClass(element, '_idGenStateHide');
evt.stopPropagation();
}
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